KITAPGI KADINLAR

Kitap saticilign meslegi, ¢ok eski bir gegmige sahiptir ve biz kadinlarin

~eski devirlerde ve Ortagag’da bu alanda oynadig1 rol hakkinda bir bil-

giye sahip degiliz. Gergek olan bir gey varsa o da matbaanin kesfi ile bu
meslegin aldigt durumu eskisinden ¢ok farkli olmasidir. O zamanlarda,
bizzat kendi bastiklari kitaplari satan basimevi sahiplerinin tiiredigini
ve geligtigini -ve bizan da Henri Estienne yahut Etienne Dolet gibi,
kendi yazdiklarini basan, soyu sopu matbaaci olan aileleri gériiyoruz.

Eskiden adet oldugu sekilde, biitiin toplu ¢aligmalarda, kadin, mes-
leki alanda, kocasi ile beraber galisiyordu. Ve eger kocasi oldiiglii zaman,
heniiz bu alanda yetismig bir erkek gocuk yoksa, kadin bizzat kendisi
kocasinin yerine gegecek ozellige sahip oldugundan, bu igi ytiriitliyordu.
Bunlardan birgoklari, kurumlarinin efendisi oldular, yikimli olduklar
igin gercek sahibi olan bu kadinlardan bahsedilirken, bu alanda «kadmn-
lar saltanati» kuruldu, deyimi kullamlrsa hi¢ de miibalaga edilmemis
olur.

Asirlar boyunca, ve daha ozel olarak 19. asirda, demiryollarinmin
gelismesile bu meslekler arasinda farklilagma meydana geldi, o sirada
tagrada basimevlerinin bir ¢ogu kendi hesaplarina kitap basmay: dur-
duttular ve artik sadece miisterileri i¢in c¢aligmakla yetindiler. Basim-
evleri biiyiik gehirlerde yogunlagt: ve biitiin bir asir boyunca, ozellikle
Paris’'te toplandi. O zamianlarda, gergek anlamuyle, yani (yeni kitap)
saticilar: ortaya ¢ikti, zira eski sekildeki kitapcilik bir cegit teknikle
ve tamamile farkh adetlerle yiiriitiliiyordu, gergek kitapg: igin kaginilmaz
olan kiiltiirden farkli bir kiiltiir isteyen bir meslekti.

O zaman bu meslekte kadinlar nadiren goriiniirdii ve ancak bu alanda
satic1 olarak gérevli bulunurlard.

Yasadigimiz yiizyilin baglarinda, okumanin ve bilginin artmasi, sonra
1914 - 1918 savagi sirasinda ve savagtan sonra, erkeklerin azalmasi, ¢ok
sayida geng kizi ve geng¢ kadini kitapgiliga dogru yodneltti.

Goriililyor ki kitap satig yerleri énemli sayida artiyordu. 1939 - 1945
savasi oncesinde bu sayr agagi yukar:1 4000 e ulagiyordu. Savag sonrasi
ise, pek cok sayida kitapg1 ortaya ¢ikti. Fakat bunlardan hepsi basarili
olamads, ¢linkii sayilart 18.000 olan bu tegebbiislerden, bugiin agagt yu-
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kar1 15.000 i mevcuttur. Kitap satan bu ticaret erbab:i arasinda en gok
3000 i mesleki o6zellikleri bakimindan, tam ménasile kitapg: sayilabilirler,
¢linkli digerleri kitabi, aksesuar olarak satarlar, kendileri hergeyden
evvel gazete bayii, blifelerde sigara saticisi, hatta marokenci veya par-
fiim saticisidirlar. Ancak gilinliik gegerli kitaplari satarlar ve stoklar:
yoktur,

Kitap Saticilign Meslegi

Kitapgilik zannedildiginden farkli ve mesleginin ehli kitap saticilan-
nin, calisma aninda takinmay: bildikleri, tavir ve goriintiglerinin aksine
olarak kolay bir sanat, hele hicte, kdseye c¢ekilip istirahat edilecek bir
meslek degildir.

Biitiin ticari meslekler iginde, en ¢ok sayida ve en g¢ok gesitte satilik
matar bulunan meslek kitapciliktir,

Fransa’da yilda yaklagik 13.000 kitap basiliyor. (Bunun asag: yukari
4000 i romandir.) Bu editérlerde ve satigta rahatlikla 300.000 baghk (ad1)
eder. Tabiatile bu muazzam yiginin énemli oranini iyice tanima séz ko-
nusu olmasa bile, pek cok sayida cildi kapsayacak ve buna yatirilan ser-
maye caligtirilmaz hale gelecek ve yiiksek kira édemeyi gerektiren ¢ok
genig bir hacmi kaplayacaktir.

Kitapgida satilan bu kitaplar, bir bagka cesitle asla degistirilmez.
Ev esyas1 satan kimse, miigterisinin kendisinden istedigi esya diikkdninda
yoksa,.onun yerine egyanin daha kisasini veya daha uzununu ona- teklif
edebilir. Kitap¢: da ise miigteri alacagi kitabin yerine, bir bagkasini satin
almay1 nadiren kabul eder. O halde bu stok’un gesitli olmas1 gerekir.

Bu stok gayet agir bir gekilde devir yapilmaz. Yani, stok tiizerinde
yapilan yillik ciro en yliksek fiyatta hesaplanan, stok meblaginin ii¢ ka-
tin1 agamaz. O halde, yatirilan sermaye igin diigiik bir gelir sayilir.

Kitap Satan Kadiin Ozellikleri

Iyi bir kitap saticisi olmak igin, gerekli ve temel olan &6zellikler
sunlardir :

1 — TIhtiyath bir ticaret anlayist. Bu husus birinci derecede yer alan
bir ézelliktir. Bu 6zellik olmadan diger 6zellikler caligmazlar, veya aksi
yonde caligirlar. Oncelikle ticaret zevkine sahip olmak gerekir, yani bir
kimse satma zevkini duymahdlr ve by sadece para kazanma hirsi degil-
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dir. Ve bir de, karsisinda tereddit eden, disinen musteriyi ikna etme-
deki cabada, basari kazanmak meselesidir.

2 — Sadik ve mikemmel bir hafizaya sahip olmak. Bir musterinin
bir kitabi istemesinden, hemen o kitabin adina ait bir veya birkac keli-
meyi hatirlamak ve yine yayimlayanin adini hatirlamak.

3 — Fevkalade bir dizene koyma kabiliyetine sahip olmak. Bu 6zel-
ligi evveld kitap¢i dukkaninin dizenlenmesinde ve stoklarin siniflandi-
rilmasinda gosterecektir. Keza yine, kendi islerini dizene koydugu gibi,
yaninda calisan kisilerin de yapacaklari isi diizenle yapmalarinda etkin
olacaktir.

4 — Genis bir kdltire, sahip olmak, gercek anlamda kitap satan
kadin, Moliere’in istedigi anlamda aydin bir kadin olmahidir. Moliere,
(Les femmes savantes - bilgin kadinlar) adli eserinde, kadinlar icin : «Ka-
din her konuda aydin olmalidir.» der. Fakat diger taraftan, kadin ¢ok bil-
gili olsa dahi, hosa gitmeyen sekilde, kendisini bilgin gostermek sevda-
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sinda olmamahdirs diye ildve eder. Gergekte kitap¢i kadinin kiiltiirii gizli
olmalidir, yeter ki daha az kiiltiirli bir miisteriyi mugkiil duruma diisiir-
mesin.  Kitap¢r kadin genig ve c¢egitli bilgiye sahip olmali ve fakat
(spécialisation - uzman olma) nin gerektirdigi bilgi eksikliklerinden do-
lay1 da dikkatli olmalidir. Her giin biraz daha gelisen ve kazanilmasinin
sonu gelmeyen kiltiiriin lizumlu olusu, meslegimizin en cekici yénlerin-
den biridir, fakat ¢ok da meggul edicidir, ¢linkii bu kiiltiiriin kazanilmas:
metodu olmaya ve ger¢ek bir inceleme yapmaya dayanir.

5 — Kitapgr kadin, insani iligkilerden zevk alacak yaradilisa sahip
olmalidir. Eger bu satici, hagin tabiath ise ve konusmalarini can sikacak
ve kargisindakini yoracak derecede uzatiyorsa, eger bir hizmet yapma-
dan zevk almiyorsa, eger entellektiiel monden bir kimseye, bir edebiyat-
¢lya veya bir bilgine konugmalar siiresince, konugma sirasi vermesini
bilmiyorsa, bu kimse bir bagka meslek se¢se daha iyi olur. Fakat bu-
nunla beraber, bu konuda, gen'ellik‘le fevkaldde olan kadinlarin mevcut
oldugu pekald sdylenebilir. Bu onlarin.yaradiliglarindan ileri gelir. Ve
ben ne kadar kitape: kadin tanirim ki, kendi kitapg¢t diikkdnlarinda, her
bakimdan miikemmel ve néaziktirler ve musterilerile yapacaklar1 zorunlu
igi gbzden uzak tutmadan, ve bu igin dnemi ile orantili olacak sekilde ona
zaman ayirirlar!

Nasil Kitap Saticisi Olunur

Eczane ve ayakkabi magazasi agmak hari¢, herhangi bir kimse her-
hangi bir ticaret miiessesesi agmak yetkisine sahiptir. Bununla beraber,
kitapgilikta, bir 6n formasyon’a sahip olmadan bu ise girismek biiyiik
bir tehlike ortaya koyar. Bunun igin, memur veya stajiyer olarak, kali-
fiye bir kitapginin yaninda, mesleki bir egitim goérmek zor-unlu’du'r. Ta-
biatile belki bir diploma icap etmese bile, bir imtihanla saptanmig veya
saptanmamig minimum bir kiltiir gereklidir. Ornek olark diyelim - bir
edebiyat bakaloryas: seviyesi olabilir.

Bununla beraber, Milli Egitim Bakanligy, kitapgilifin modern ve kesin
sekilde saptanmig icaplarina karsilik veren, teorik ve pratik Ogretimi
uygun gorven iki diploma verilmesini kararlagtird:.

— C.AP. decommis-— vendeur en librairie 1959 Subétmda kuruldu
(en az C.E.P. seviyesinde)

Bu sinav asagidaki bollimleri kapsamaktadir. Pratik isler : kitaplarin
alinip kabul edilmesi, satiglar, siiratli hesap ve teknoloji; Yazili; Fran-
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sizca ve problemler, ticaret, tasnif ve biiro malzemesi; So6zlii: Teorik
satig, tarih, cografya, edebiyat, giizel sanatlar, ig kanunu v.b.

— Kitapgilik mesleki brovesi. 1 Agustos 1963 tarihli bir kararla ka-
bul edilen (en az Edebiyat Bakaloryasi)

Imtihan programi, pratik, yazili ve sozlii yoklamalardan meydana
gelir. Eleme niteliginde olan pratik yoklama, gercek bir satiy denemesini
ve kitap sergileme denemesini kapsar. Yazili imtibanlar ise, edebiyatla
ve giizel sanatlarla ilgili olan ve antikiteden giinlimiize kadar olan
devre ait bir kompozisyon, miiessese ekonomisi ve muhasebe usulii tize-
rine birer imtihan.

Bu imtihanlar kazanildiktan sonra ogrenciler sozlii imtihana alinir-
lar,

Burada kitabin tarihgesi, eski veya elden diigme kitapgilik ticaret
ve ticaret hukuku, maliye ve ig kanunu, satig psikolojisi, yayin ve nihayet
bir ¢aligma raporunun sunulmasi ve tartigtlmast yapilir,

Bu rapor imtihandan birka¢ hafta evvel sunulur. Burada ogrenci
tizerine aldigi is konusunda, memur veya stajiyer olarak, mesleki faa-
liyetini gésterir bu en ¢ok raslanan durumdur.

Teknisyen Brévesi almak i¢in zorunlu olan bu staj en az lig ay su-
rer, fakat bu gok az gelir ve bir 6grenciden efer en az bir yillik mesleki
cahgmasi yoksa kargimiza gelmemesini istiyoruz.

-Kitapgilik meslek brovesi, kitapcilar derneginde (117 Bd St Ger-
main, Paris-6;) hazirlanir; baskiciik ve kitapgiik kurslari, Editérler
Milli Sendikasinin ve Kitapgilar Sendikasinin himayesinde yiiriitiliir.
Gahismalarin siiresi iki yildir. Dersler mektuplagma ile de takip edile-
bilir,

Her yil girig imtihani, Kasim ayinda yapilir. Edebiyat dersleri igin
birinci sinif sonu seviyesinde bir bilgi aramr. Fen konular igin ise birinei
devre Ogretim brovesi seviyesinde bilgi aramir. Bakaloryanin birinci
kismim kazanmig geng kizlara imtihan muafiyeti taninir, Bu durumda
sadece kurslara yazilma yeterlidir.

Avenirs :
Les carriéres feminines’den
Ceviren : NIHAL BORCAKLI
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